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EMPREENDEDORAS

Aucusto GuiMARAES Pio

musica sempre
rendeu um bom
ganho financeiro,
nao so para os
musicos em geral,
mas também pa-
ra os fabricantes
de aparelhos e instrumentos.
Realizando o sonho de se tor-
nar um empreendedor, dono
do préprio negécio e acredi-
tando nesse nicho de mercado,
Fernando Maciel Tavares resol-
veu montar a Amperine, mi-
croempresa que produz am-
plificadores valvulados para
guitarra com poténcias de 5w
até 50w. “No momento, estou
fazendo experimentos para
montar de 100w”, orgulha-se
0 empresdrio, que nao tem
funciondrios e iniciou sua
producao em 2013.
“Também tenho uma li-
nha de pedais com os efeitos
do tipo overdrive, theremin
fuzz, delay lofi, overdrive val-
vulado e booster. Em breve fa-
rei outros pedais com efeitos,
como o chorus e sintetizador
‘arcade’ para uso em contra-
baixo”, informa Fernando. Fe-
liz em ter o sonho realizado, o
empreendedor hoje € bastan-
te conhecido no meio e tem
seus aparelhos vendidos pa-
ra musicos em todo o pais.
Ele mesmo monta todos os
equipamentos, do inicio ao
fim, com algumas terceiriza-
coes. “Jd estou fazendo pes-
quisas para iniciar a produ-
cao de amplificadores de bai-
X0, que deve comecar no
proximo meés e também pa-
ra gaita. Venho conversando
com gaitistas para desenvol-
ver uma linha de produtos
para musicos desse instru-
mento. Também faco caixas
acusticas e posso desenvol-

ver modelos especificos.”

Acreditando no sucesso de
seus produtos, Fernando reve-
la que, futuramente, quer fa-
zer também equipamentos de
audio para audiofilos e entu-
siastas. Ele acredita que o dife-
rencial de seus amplificadores
e pedais esteja no fato de se-
rem produtos artesanais. “Sao
feitos a mao, o que confere ex-
clusividade, mas, além disso,
ofereco um produto que tem
caracteristicas sonoras e har-
monicos bem proeminentes.
Também gosto de produzir
equipamentos que apresen-
tam caracteristicas sonoras di-
ferenciadas em relacao a qual-
quer modelo comercial.”

Sobre o mercado, enfatiza:
“Atualmente, o mercado deu
uma reacao ainda que discre-
ta. Durante esse tempo de
crise tive de propor a alguns
dos meus clientes um upgra-
de de um produto de certas
caracteristicas por outras me-
lhores, como ser mais poten-
te e ter mais recursos como
boost e reverb”.

Devido a crise, 0 empreen-
dedor conta que o faturamen-
to, de uma forma geral, € bai-
x0. “Mas também o ramo de
instrumentos musicais e equi-
pamentos relacionados estd vi-
vendo uma situacao delicada.
Com mercado dificil e tam-
bém devido ao atual momen-
to econdmico que vive a musi-
ca, muitos pais nao estao colo-
cando seus filhos nas escolas
de musica, o que, futuramen-
te, vejo um cendrio complica-
do. A maior parte dos meus
clientes é entusiasta e toca
suas guitarras por hobby, co-
mo engenheiros, advogados,
dentistas, médicos e professo-
res, entre outros. Ele afirma
que, neste ramo, € preciso
muita determinacao, perseve-

TULIO SANTOS/EM/D.A PRESS

Hd 19 anos, Robson Franco realizou o sonho de se tornar empreendedor e criou uma consultoria

Fernando
Tavares montou
a Amperine,
que produz
amplificadores
valvulados para
guitarra

ranca e melhoria da excelén-
cia, além de propor um produ-
toque se destaque dos demais.

ESTUDIO O publicitario Ivan
Horta e 0o musico contrabaixis-
ta Neo Andrade sempre tive-
ram o desejo de extrapolar
suas profissoes e mergulhar no
mercado como empreendedo-
res. Depois de algumas pesqui-
sas e analise sobre em qual ne-
gocio investiriam, a ideia que
mais se aproximou dos dois
foi a de montar um estudio de
gravacao, no qual poderiam
ser feitos servicos de producao
de dudio para publicidade
(spot para radio, jingles e tri-
lhas), trilhas sonoras para fil-
mes institucionais, teatro e ci-
nema, sound design, gravacao
e producao musical para can-
tores, bandas e corais.

Assim nasceu, em 2002, a
produtora Audio 40, localizada
no Bairro Belvedere. “A procu-
ramaior € pelas trilhas para fil-
mes institucionais e gravacao
de artistas”, diz Ivan, que esta
no ramo desde 1999. “Sou pu-
blicitdrio, com p6s-graduacao
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em marketing pela UFMG e
Fundacao Jodo Pinheiro. Traba-
lhei em agéncia até 1998. Tive
banda, toquei em bares, mas
sempre gostei de fazer minhas
gravacoes desde a adolescén-
cia, sempre inspirado em meu
pai, que costumava fazer mi-
xes em fitas cassetes para tocar
em casamentos.”

No ramo desde 2002, Neo
conta que comecou a tocar
contrabaixo profissionalmen-
teaos 15 anos. “Desde entao to-
quei com diversos musicos.
Atualmente, faco parte da ban-
da do cantor mineiro Tadeu
Franco. Conheci o Ivan Horta
€, juntos criamos, a Audio 40.
Confesso que sempre quis in-
vestir e trabalhar na drea de
producao musical”, diz.

ASSESSORIA Robson Franco
também conseguiu realizar o
velho sonho se se tornar um
empreendedor. Ha 19 anos,
montou a Franco Consultoria,
empresa que hoje faz parte do
Nucleo de Apoio Empresarial
(NAE). A Franco Consultoria
evoluiu e atualmente € a base

do NAE. “Percebemos que as
empresas precisavam de as-
sessoria em vdrias areas e que
elas se interagem para que o
sucesso seja alcancado. O nu-
cleo € um conjunto de empre-
sas que, num mesmo local, as-
sessora o pequeno e o médio
empresdrios nas dreas finan-
ceiras, juridica, comercial, pu-
blicidade, qualificacao e asses-
soria de imprensa.”

Para se manter no mercado,
a Unica regra € se reinventar a
cada dia. A Franco Consultoria
percebeu que o0 pequeno e mé-
dio empresdrio tém muitas ne-
cessidades e que a gestao finan-
ceira por si sO nao consegue re-
cuperar ou ajudar uma empre-
sa a se recolocar no mercado.
“Um conjunto de acoes, como
qualificacao empresarial, ma-
rketing, publicidade, gestao co-
mercial e juridica, bem direcio-
nada pelas metas da gestao fi-
nanceira, podem ser bem efi-
cientes quando trabalhadas em
sintonia”, ressalta Robson, que
conta com sete colaboradores e
18 clientes em carteira. Ele reve-
la que o faturamento mensal é
na ordem de RS 85 mil.

“O mercado estd retraido e
muito desconfiado, mas acre-
ditamos que, depois das elei-
coes, independentemente de
quem ganhe, haja uma reagao.
Este ano s6 espero que a eco-
nomia nao regrida. Para 2019,
espero que o mercado reaja de
forma mais significativa”, afir-
ma o empresario. “Para este
ano, considero o faturamento
satisfatorio, mas de acordo
com a demanda criada pelas
acoes do NAE, esperamos cres-
cimento de 35% para 2019.” As
empresas que formam o NAE
s30: Franco Consultoria, EFEM-
MG, De Almeida Advogados
Associados, Silvia Fernandes —
Assessoria de Imprensa e TD —
Publicidade e Marketing.

SERVICO

Amperine

(31) 3504-2702/98855-1771
www.amperine.com.br

Audio 40
(31) 99105-7717

Niicleo de Apoio Empresarial
(31) 3772-0957/99720-3668
www.francoconsultoria.com.br/nae
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